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’ Dlaczego to robimy?

Jestesmy doswiadczonymi przedsiebiorcami, menedzerami,
konsultantami i méwcami.

Nie owijajmy w bawetne: jest to dla nas doskonata okazja do
kontaktu z potencjalnymi klientami.

Dla organizacji promujacych przedsiebiorczosc i skupionych na
oferowaniu swoim cztonkom wartosciowych tresci przygotowalismy
koncepcje darmowych, merytorycznych wystgpien, ktére
uatrakcyjnig agende, przyciagng uczestnikow i dostarcza im
wartosciowych tresci.

Zalezy nam na wystgpieniach podczas spotkan biznesowych
realizowanych m.in. przez: kluby biznesu, klastry, inkubatory
przedsiebiorczosci, stowarzyszenia i fundacje oraz instytucje
samorzadowe.

Bierzemy pod uwage wystgpienia w catym kraju.

Idealnymi odbiorcami naszych wystgpien beda:
e przedsiebiorcy i cztonkowie zarzadow /
* menedzerowie
* handlowcy, kupcy oraz ich przetozeni
e pracownicy dziatu HR

e pracownicy dziatu marketingu \
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Proponowane tematy wystapien

Grzegorz Barszcz
CEO w GBBC

-

Pawet Czeszkiewicz
CRO w GBBC

.Konkuruj albo gin!", czyli jak budowac,
a takze komunikowac przewagi
konkurencyjne w ztozonym,
skomplikowanym swiecie.

.,Non-stop negotiator” - o tym, ze praktycznie
kazda komunikacja w zyciu prywatnym

i zawodowym to negocjacje i czego mozemy
sie w tym obszarze nauczy¢ od FBI?

,ROb mnigj...” - 0 tym, czego nie powinien
robi¢ nowoczesny dziat sprzedazy, aby
zachowac szanse na osigganie wynikow.

"Sztuka przeszkadzania". Dlaczego
handlowcy nienawidzg sprzedawac?

"Gatunek na wymarciu?". Czy Al i roboty
zastapiag sprzedawcow i marketerow?

"Sprzedaz kontra reszta swiata" - o tym, jak
niwelowac konflikty miedzy sprzedazg
a marketingiem i innymi dziatami.

Nie tego szukasz? Realizujemy takze wystgpienia dotykajgce
obszarow takich jak: strategia przedsiebiorstw, zarzadzanie
zespotem, proces zakupowy, lejek marketingowy, buyer persony,
kultura organizacyjna firmy itp.
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Twoje wydarzenie dzieki ciekawej prelekcji: ’

» wzbudzi wieksze zainteresowanie
» poprawi frekwencje
» podniesie jego prestiz
Natomiast Twoja publicznos¢ otrzyma:
* merytoryczne wystagpienie na wybrany temat
» praktyczna wiedze, ktdra przyda sie kazdemu przedsiebiorcy
czy menedzerowi

GBBC to butikowa firma oferujgca analizy, diagnozy, doradztwo,
szkolenia i wdrozenia. Dziatamy w obszarach strategii, sprzedazy,
zakupow, marketingu, HR | negocjacji. Jestesmy w 100% praktykami!

Polecamy Wasze] uwadze wystapienie Grzegorza Barszcza dot.
przewag konkurencyjnych w poéffinale Sales Angels 2022, po
ktérym znalazt sie w Finale dzieki gtosom publicznosci.

Tincr—

Crregorz Barszox

Hrageis
= JAK ODKRYC PRZEWACI KOMKURENCY INE, =

DZIEKI KTORYM PODBIJESZ RYNEK?
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